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Importante ’

- Se exigira la maxima puntualidad y formalidad para las entradas y salidas de las
conferencias y modulos en cada una de las actividades.

- Una vez finalizada cada actividad se hara entrega del Certificado de Asistencia.

- Aquellos asistentes, estudiantes universitarios, que quieran optar a los créditos de libre
configuracion, deberan realizar una prueba-control una vez finalizado el curso.

Organizan

Grupo de investigacién CTS-261, Universidad de Granada
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‘OPCION A 6 CREDITOS DE LIBRE CONFIGURACION ’

w
!

Confirmados créditos de libre configuracion en:

la facultad de psicologia.

1 crédito en la de derecho

pendiente de confirmacién en la de ciencias econémicas y empresariales de la
universidad de Granada

- Esta opcion a créditos dependera de la normativa interna de cada Facultad o de cada
centro

Entrega Documentacion

Jueves 13, de 9:00 a 10:00 horas.
Temario

1. Introduccién al Marketing Social y sus herramientas: una perspectiva aplicada. Impartido
por: Antonio Leal Jiménez, Profesor Titular de Comercializacion e Investigacion de
Mercados. Facultad de Empresariales de la Universidad de Cadiz.

- Los fundamentos del Marketing Social.
- El proceso de direccién estratégica en el Marketing Social.
- El plan de Marketing Social y sus herramientas.

- Laimportancia de la investigacion del comportamiento del publico adoptante.
Aplicaciones en un entorno sanitario. Impartido por: Juan Miguel Rey, Profesor de la
Facultad de Ciencias Econémicas y Empresariales de la Universidad de Céadiz.

- Fundamentos del comportamiento del publico adoptante.

- Lainvestigacién del publico adoptante en Marketing Social.

- Aplicacion de la investigacion del comportamiento de los usuarios en la sobreutilizacion
de un servicio publico: Oportunidades para el Marketing Social.

- Marketing y Emocion.

- Marketing y Solidaridad.

- La Etica del Mensaje Solidario. Impartido por: Carlos Ballesteros, Profesor Titular de la
Facultad de Ciencias Econdmicas y Empresariales de la Universidad Pontificia de Comillas.
Madrid
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Horario
Jueves 13 y Viernes 14 de Abril

- Manana: De 9:00 a 14:00 h.
- Tarde: De 17:00 a 20:30 h.

Sabado 15 de Abril

- Manana: De 9:00 a 15:00 horas.

Lugar de Celebracion

AUDITORIO DE LA CAJA RURAL DE GRANADA
(Avda. de la Circunvalacion, s/n)

Inscripcioén al Curso

IMPORTANTE: Para que una persona quede formalmente inscrita, debe enviar a la secretaria
de la Asociacion el boletin de inscripcion relleno correctamente y de forma legible, junto con la
copia del ingreso bancario y el resto de la documentacién requerida, en caso de ser Estudiante
o Colegiado de Andalucia Occidental. De no ser asi, no se garantiza la entrega de
documentacién. La cuota de estudiante es Unicamente para aquellos que estén cursando la
Diplomatura/Licenciatura y no para aquellos alumnos de tercer ciclo.




Un mes exacto antes de cada actividad, se cerrara el plazo para cancelar inscripciones. Para
las inscripciones realizadas en los 10 dias previos a cada actividad no se garantiza entrega de
documentacién al igual que aquellas que no hayan sido debidamente realizadas y remitidas a
la Secretaria de la Asociacion.

* Los estudiantes y colegiados de Andalucia Occidental deberan acreditar dicha condicién
enviando una fotocopia del resguardo de matricula del curso 02/03 o del carnet de colegiado,
respectivamente. En esta categoria no estan incluidos los alumnos de tercer grado.

**Actividad ligada a CURSO SOBRE MARKETING RELACIONAL. Si te inscribes a las dos,
debes hacer el ingreso en el N° de Cuenta de la que se celebra en primer lugar.

Forma de Pago
Mediante transferencia bancaria desde cualquier caja o banco a nombre de:

CAJA RURAL DE GRANADA
NuUmero de cuenta: 3023 0122 05 1220077901

Formalizando la matricula directamente en la secretaria de la AEPC

Asociacién Espafola de Psicologia Conductual

Avda. de Madrid, s/n. Edf. Eurobecquer. Bajo

18012 Granada.

TIf./Fax: 958 296053 (Horario de consulta de 11:00 a 14:00 h. y de 17.00 a 19.00 h.)
E-mail: info@aepc.es

Agencia de Viajes Oficial

Viajes EIl corte Inglés
Division de Congresos, Convenciones e Incentivos
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TIf. 958 536820 Fax: 958 254892
E-mail: congresosgranada@yviajeseci.es

Entidades Patrocinadores/Colaboradoras

Caja Rural de Granada

Colegio Oficial de Psicologos de Andalucia Occidental

El Corte Inglés, Divisién Congresos, Convenciones e Incentivos
Caja General de Ahorros de Granada

Inférmese de las ventajas de ser Miembro de la AEPC| llamando al [96&:av848@l| Consiga pre
Journal of Clinical and Health Psychology,
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